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ภาพรวมการค้าระหว่างประเทศของไทยในเดือนมกราคม – 

มิถุนายนของปี 2566 เทียบกับช่วงเวลาเดียวกันของปีก่อน (YoY) พบ

ว่า ไทยส่งออกรวมมูลค่า 141,170.3 ล้านดอลลาร์สหรัฐ หดตัว 5.4% 

และมีมูลค่าในรูปเงินบาทเท่ากับ 4,790,352 ล้านบาท หดตัว 3.1% (เมื่อ

หักทองค�า น�า้มนั และอาวธุยทุธปัจจยั พบว่าการส่งออกในช่วงมกราคม 

- มิถุนายน หดตัว 2.3%) ในขณะที่การน�าเข้ามีมูลค่า 147,477.9 ล้าน

ดอลลาร์สหรัฐ หดตัว 3.5% และมีมูลค่าในรูปเงินบาทเท่ากับ 5,067,514 

ล้านบาท หดตัว 1.3% ส่งผลให้ดุลการค้าของประเทศไทยในเดือน

มกราคม - มิถุนายน 2566 ขาดดุลเท่ากับ 6,307.6 ล้านดอลลาร์สหรัฐ 

หรือคิดเป็น 277,162 ล้านบาท

อนึ่ง สรท. คงคาดการณ์เป้าหมายการท�างานด้านการสง่ออกรวม

ทั้งปี 2566 ระหว่าง -0.5% ถึง 1% (ณ เดือนสิงหาคม 2566) โดยมี

ปัจจัยเสี่ยงที่เป็นอุปสรรคส�าคัญในปี 2566 ได้แก่ 1) ปัญหาภูมิรัฐศาสตร์

ฝั่งตะวันออกและตะวันตก ส่งผลอย่างย่ิงต่อความผันผวนของเศรษฐกิจ

โลก 2) เศรษฐกิจประเทศคู่ค้าหลักยังคงขยายตัวแบบชะลอลงและฟื้น

ตัวแบบหน่วง เช่น ตลาดสหรัฐ ยุโรป และจีน 3) อัตราดอกเบี้ยทั่วโลก

ยังคงทรงตัวอยู่ในระดับสูง ส่งผลให้ระบบการเงินมีแนวโน้มสภาพคล่อง

ลดลงและการปล่อยสินเชื่อตึงตัวขึ้น 4) ต้นทุนการผลิตยังคงสูง อาทิ ค่า

ไฟฟ้า ราคาวัตถุดิบการผลิต ส่งผลต่อความสามารถทางด้านการแข่งขัน

ด้านราคาของสินค้าไทย 5) ความเสี่ยงจากสภาพอากาศเปล่ียนแปลง 

ส่งผลต่อปริมาณน�้าในเขื่อนและแหล่งกักเก็บน�้า รวมถึงผลผลิตทางการ

เกษตรในช่วงปลายปี

ทั้งน้ี สภาผู้ส่งสินค้าทางเรือแห่งประเทศไทย มีข้อเสนอแนะที่

ส�าคญัประกอบด้วย 1) เร่งกระบวนการจดัตัง้รฐับาล เพือ่ขบัเคลือ่นแผน

กิจกรรมการส่งออกในครึ่งปีหลัง รวมถึงการเจรจาการค้าเสรี (FTA) ให้มี

ความต่อเนื่อง เพื่อให้เศรษฐกิจโดยรวมของประเทศมีสเถียรภาพ และเร่ง

หาตลาดใหม่เพิ่มเติม 2) ภาครัฐและเอกชน ต้องเร่งบริหารจัดการลดผล 

กระทบต่อต้นทุนภาคการผลิตที่ปรับสูงขึ้น อาทิ ค่าไฟฟ้า ค่าแรง อัตรา

ดอกเบี้ย ซึ่งจะมีผลต่อการเจรจาทางการค้ากับคู่ค้า โดยอาจเสียเปรียบ 

คู่แข่งที่ส�าคัญ รวมถึงต้องเร่งการลงทุนเพื่อปรับปรุงกระบวนการของ

ภาคการผลติและกจิกรรมทีเ่กีย่วเน่ืองเพือ่รองรบัมาตรการทางค้าใหม่ที่

เกิดขึ้นอย่างต่อเนื่อง 3) ภาครัฐและเอกชน ต้องเร่งเสริมสภาพคล่อง

ทางการเงินให้แก่ผู ้ประกอบการในโซ่อุปทาน (Supply Chains 

Financing) โดยเฉพาะผู้ประกอบการขนาดกลางและขนาดย่อม (SMEs) 

4) ภาครัฐและเอกชน ต้องเร่งเพิ่มทักษะและสมรรถนะของแรงงาน 

ให้สอดคล้องกับความต้องการของตลาด 5) ภาคเอกชน ควรเร่งพัฒนา

และปรบัตัวโดยใช้เทคโนโลยดิีจทัิลเข้ามาช่วยในกระบวนการผลติจนถงึ

ส่งมอบสินค้า 6) ภาครัฐและเอกชน ต้องเร่งแสวงหาช่องทางหรือรูป

แบบการขนส่งสินค้าระหว่างประเทศในรูปแบบใหม่ เพื่อลดต้นทุน

การขนส่ง และยกระดับประสิทธิภาพและโลจิสติกส์ให้สูงขึ้น เพื่อเพิ่ม

ศักยภาพในการแข่งขันทางการค้า.
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วันอังคารที่ 8 สิงหาคม 2566 เวลา 10.30-12.00 น. ดร.ชัยชาญ เจริญสุข ประธานสภาผู้ส่งสินค้าทางเรือแห่งประเทศไทย (สรท.) แถลงข่าวร่วม

กับ นายสุภาพ สุวรรณพิมลกุล รองประธาน และนายคงฤทธิ์ จันทริก ผู้อ�านวยการบริหาร ระบุว่าภาวะการค้าระหว่างประเทศของไทยเดือนมิถุนายน 

2566 กับเดือนเดียวกันของปีก่อน (YoY) พบว่า การส่งออกมีมูลค่า 24,826.0 ล้านดอลลาร์สหรัฐฯ หดตัว 6.4% และมีมูลค่าในรูปเงินบาทเท่ากับ 

848,927 ล้านบาท หดตัว 6.3% (เมื่อหักทองค�า น�้ามัน และอาวุธยุทธปัจจัย พบว่าการส่งออกในเดือนมิถุนายนหดตัว 2.9%) ในขณะที่การน�าเข้า

มีมูลค่า 24,768.4 ล้านเหรียญดอลลาร์สหรัฐ หดตัว 10.3% และมีมูลค่าในรูปเงินบาทเท่ากับ 857,188 ล้านบาท หดตัว 10.2% ส่งผลให้ดุลการค้าของ

ประเทศไทยในเดือนมิถุนายน 2566 เกินดุลเท่ากับ 57.7 ล้านดอลลาร์สหรัฐ หรือเท่ากับ 8,261 ล้านบาท

ควรเร่งพัฒนาและปรับตัวโดยใช้เทคโนโลยีดิจิทัลเข้ามาช่วย
ในกระบวนการผลิตจนถึงส่งมอบสินค้า

Supply Chains 
Financing
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การทีผู่ส่้งออกตอ้งการขายสินค้าใหแ้ก่ลูกค้าในต่างประเทศ แต่มีขอ้จ�ากดัในการสื่อสาร รวมถงึไม่เหน็ภาพกิจการ
ของลูกค้าในต่างประเทศได้อย่างชัดเจน ย่อมท�าให้การท�าธุรกิจร่วมกันเป็นไปด้วยความกังวล โดยเฉพาะเมื่อมีการส่ง
สินค้าไปแล้ว และต้องรอการช�าระเงินตามเครดิตเทอม นอกจากนี้เมื่อการส่ังซื้อสินค้ามีจ�านวนที่มากขึ้น ความเส่ียง
เรื่องการช�าระเงินก็จะเพ่ิมขึ้นตาม อย่างไรก็ตาม สืบเน่ืองจากบทความท่ีแล้ว การให้บริการ Export Factoring 
สามารถท�าให้ความเส่ียงลดลงได้ ดังนี้

1. ผู้ให้บริการสินเชื่อ Export Factoring ได้รวมตัวจัดตั้งกลุ่มผู้ให้บริการ ที่เรียกว่า Factors Chain 
International หรือ FCI โดยมีสมาชิกผู้ให้บริการสินเชื่ออยู่ในประเทศต่าง ๆ กว่า 90 ประเทศ และมีจ�านวน
สมาชิกกว่า 400 บริษัท ในภูมิภาคส�าคัญของโลกคือ ทวีปอเมริกา ยุโรป เอเชีย สมาชิกเหล่านี้จะช่วยตรวจ
สอบเครดิตของผู้น�าเข้าที่อยู่ในประเทศของตน เพ่ือผู้ส่งออกจะได้มีข้อมูลทางการเงินประกอบการส่งออก

2. เม่ือมีการตรวจสอบเครดิตผู้น�าเข้าแล้ว ผู้ส่งออกอาจร้องขอให้สมาชิก FCI ที่อยู่ในประเทศผู้น�าเข้า 
ค�้าประกันการช�าระหนี้ค่าสินค้า (Payment Guarantee) เมื่อมีการส่งออก โดยสมาชิก FCI จะก�าหนดวงเงิน
ประกันให้ผู้ส่งออกทราบ

3. การใช้สินเชื่อ Export Factoring สมาชิก FCI สามารถช่วยติดตามการช�าระค่าสินค้ากับผู้น�าเข้าในประเทศ
ของตน ซึ่งจะรวดเร็วและมีประสิทธิภาพมาก เนื่องจากเป็นการส่ือสารที่ใช้ภาษาเดียวกัน ในประเทศเดียวกัน 
และสมาชิก FCI จะรายงานสถานะการติดตามให้ผู้ส่งออกทราบเป็นระยะ

ด้วยบริการดังกล่าว ผู้ส่งออกสามารถม่ันใจได้มากขึ้นว่า ผู้น�าเข้าจะมีสถานะทางการเงินที่ดีพอที่จะสามารถช�าระ
ค่าสินค้าได้ เมื่อส่งสินค้าไปแล้วจะได้รับค่าสินค้าอย่างแน่นอน และเม่ือถึงก�าหนด ก็มีตัวแทนในประเทศผู้น�าเข้า 
ช่วยติดตามการช�าระเงิน หากสุดท้ายแล้วผู้น�าเข้าไม่สามารถช�าระเงินได้ ผู้ส่งออกก็ยังได้รับเงินคืนจากสมาชิก FCI 
ผู้ค�้าประกันการช�าระหนี้ค่าสินค้าถึง 100% 

ในบทความต่อไป เราจะมาดูกันว่าผู้ส่งออกสินค้าประเภทใดทีเ่หมาะสมกับ Export Factoring แล้วพบกันครับ
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“วิเคราะห์สถานการณ์การค้าและการเงิน
ระหว่างประเทศครึ่งปีหลัง 2566”

เมื่อวันอังคาร ที่ 25 กรกฎาคม 2566 เวลา 13:30 น. – 16:00 น. สภาผู้ส่งสินค้าทางเรือแห่งประเทศไทย (สรท.) ได้จัดสัมมนา
ออนไลน์ภายใตโ้ครงการ GoTogether ประเดน็ “วิเคราะหส์ถานการณก์ารคา้และการเงนิระหวา่งประเทศครึง่ปหีลงั 2566” ซ่ึงได้รบัเกียรติ
จาก ดร.ชัยชาญ เจริญสุข ประธาน สรท. กล่าวเปิดและเป็นวิทยากรร่วมเสวนา โดย ดร.เบญจรงค์ สุวรรณคีรี รองกรรมการผู้จัดการ
ธนาคารเพ่ือการส่งออกและน�าเข้าแห่งประเทศไทย และคุณอารดา เฟื่ องทอง รองอธิบดีกรมส่งเสริมการค้าระหว่างประเทศ เป็นวิทยากร
ร่วมเสวนา ด�าเนินการเสวนา โดย คุณคงฤทธิ์ จันทริก ผู้อ�านวยการบริหาร สภาผู้ส่งสินค้าทางเรือแห่งประเทศไทย ผ่านการสัมมนาใน
รูปแบบออนไลน์ ผ่านช่องทาง Zoom โดยมีผู้เข้าร่วมการสัมมนาจ�านวน 96 ท่าน ซึ่งมีการบรรยายประเด็นส�าคัญ ดังต่อไปนี้

6 TNSC Newsletter (E-BOOK VERSION),  Issue  08/2023 :  สิงหาคม 2566

“EXPORT YOUR VALUE” THAI NATIONAL SHIPPERS’ COUNCIL

วิทยากรทั้ง 3 ท่านได้แสดงให้เห็นถึงภาพรวมเศรษฐกิจโลกที่ยังคงมี
แนวโน้มชะลอตัวลงอย่างต่อเนือ่ง จากปัจจยัส�าคญั ได้แก่ 1) เงนิเฟ้อ เงนิเฟ้อ
พื้นฐานในภาพรวมยังอยู่ในระดับที่สูง 2) การปรับขึ้นอัตราดอกเบ้ีย
นโยบาย ยงัคงอยูใ่นช่วงขาขึน้ และอาจทรงตัวระดับสงูอีกสกัระยะเพือ่ควบคมุ
เงินเฟ้อที่ยังอยู่ในระดับสูงต่อไป แต่คาดว่าปรับตัวเข้าสู่ระดับสูงสุดของการ
ปรับขึ้นแล้ว 3) ปัญหาด้านภูมิรัฐศาสตร์ ซ่ึงอาจท�าให้เกิดปัญหาการหยุด
ชะงักของระบบห่วงโซ่อุปทานอีกครั้ง ส่งผลต่อเนื่องให้ราคาสินค้าโภคภัณฑ์
เกิดการผันผวน 4) ตลาดการเงินมีความตึงตัว ต้นทุนทางการเงินปรับตัวสูง
ขึ้น การปล่อยสินเชื่อมีเกณฑ์ที่เข้มงวดมากขึ้น 5) ภาคการผลิตชะลอตัวลง 
เหน็ได้ชดัจากการปรบัตัวของดชัน ีManufacturing PMI ทีปี่ 2565 เฉลีย่โดย
รวมอยู่ที่ระดับ 60 แต่ปี 2566 ลดลงมาอยู่ที่ 50 ต้น ๆ 

หากพจิารณาการปรบัตวัของเศรษฐกจิไทยในครึง่ปีแรกทีผ่่านมาพบว่า 
เศรษฐกิจไทยถูกขับเคลื่อนด้วยการท่องเท่ียวและภาคบริการเป็นส�าคัญ 
ขณะทีก่ารส่งออกซึง่เป็นอกีหนึง่ในปัจจยัส�าคญัในการขบัเคลือ่นเศรษฐกิจน้ัน
ยังคงได้รับแรงกดดันจากปัจจัยภายนอกมากขึ้น และยังคงมีความน่ากังวล 
ว่าจะสามารถขยายตัวได้หรือไม่ แม้ว่าจากสถิติ 5 ปีที่ผ่านมาของการส่งออก
จะพบว่า ปี 2566 มีมูลค่าเฉลี่ยต่อเดือนสูงสุดที่ราว 24,000 ล้านเหรียญ
สหรัฐฯ ต่อเดือนก็ตาม

 แต่จากการปรับตัวของเศรษฐกิจประเทศคู่ค้าส�าคัญของไทย ได้แก่ 
1) สหรัฐฯ ที่มีโอกาสปรับตัวแบบ soft landing ในช่วงครึ่งปีหลัง 2566 นี้
มากกว่า ที่จะเกิด mild recession จากตลาดแรงงานที่ยังมีความแข็งแกร่ง 
2) จีน แนวโน้มการฟื้นตัวค่อนข้างช้าและไม่เต็มท่ี จากปัญหาด้านภาค
อสังหาริมทรัพย์และการจ้างงานที่ได้รับผลกระทบจากการแพร่ระบาดของ
ไวรัสโควิด-19 ที่ผ่านมา 3) ญี่ปุ่น เศรษฐกิจทรงตัวได้หลังจากเปิดประเทศ 
โดย GDP ไตรมาส 1 ปี 2566 ขยายตัว 0.4% ฟื้นตัวขึ้นหลังเกิด Technical 
Recession และ 4) ยุโรป เศรษฐกิจปรับตัวเข้าสู่ Technical Recession 
ประกอบกับ EXIM Index ที่ชี้ว่าการส่งออกของไทยในไตรมาสที่ 3 นี้ อาจยัง
คงมีแนวโน้มหดตัวแต่ในระดับที่น้อยลง จากปัจจัยสนับสนุนภาคการบริการ 
ที่มีการฟื้นในระดับที่ดีขึ้น และแสดงให้เห็นว่าความกังวลเกี่ยวกับการเกิด 
Recession เร่ิมเบาบางลงแล้ว แต่ปัจจัยส�าคัญที่ไทยต้องเฝ้าระวังอย่าง 
ใกล้ชดิ คอื การเคลือ่นไหวของอตัราแลกเปล่ียน เนือ่งจากหลายฝ่ายมองว่า
ค่าเงินบาทในช่วงครึ่งปีหลังมีโอกาสแข็งค่าขึ้น จากดุลบัญชีเดินสะพัดที ่
กลับมาเกินดุล ประกอบกับช่วงครึ่งปีหลังการเมืองของไทยมีแนวโน้มที่ 
จะชัดเจนขึ้น ท�าให้เงินทุนจากต่างประเทศไหลกลับเข้ามาเพิ่มขึ้น 

    ข้อเสนอแนะ

1. ผู้ส่งออกควรมองหาโอกาสจากสินค้าที่ไทยมีความสามารถ และมี 
Demand ในหลายประเทศนั่นคือ ตลาดสินค้า Halal เนื่องจากประเทศที่มี
ชาวมุสลิม อาทิ ซาอุดีอาระเบีย อินเดีย อินโดนีเซีย ปากีสถาน และมาเลเซีย 
ยงัเป็นประเทศทีม่กีารเติบโตทางเศรษฐกจิทีค่่อนข้างดี เม่ือเทียบกับตลาดหลกั 

เป็นสินค้าที่มีจ�านวนประชากรมากถึง 1 ใน 4 ของประชากรโลกหรือราว 
1.9 พันล้านคน รวมถึงเป็นกลุ่มประเทศที่มีก�าลังซื้ออยู่ในระดับที่สูง โดย
เฉพาะกลุ่มประเทศตะวันออกกลาง และรักษาตลาดเดิม

2. ใช้เคร่ืองมือทางการค้าทีม่ใีห้เกดิประโยชน์สงูสดุ อาท ิFTA เนือ่งจาก
กติกาในการค้าโลกรูปแบบใหม่มีความเข้มข้นมากขึ้น ไม่ว่าจะเป็นมาตรการ
ด้านสิง่แวดล้อม หรอืประเดน็ด้านภมูรัิฐศาสตร์ ทีท่�าให้การค้าระหว่างประเทศ
มีอุปสรรคมากขึ้น หากมีเครื่องมือดังกล่าวจะช่วยให้ผู้ส่งออกสามารถค้าขาย
กับประเทศคู่ค้าได้อย่างราบรื่นมากขึ้น 

3. ท่ามกลางปัจจยัเสีย่งยงัคงมปัีจจยัสนบัสนนุอยูบ้่าง จากความขัดแย้ง
ด้าน Geopolitics ที่มีความเข้มข้นขึ้นอย่างชัดเจน ไม่ว่าจะเป็น จีน - สหรัฐฯ 
โดยไทยอาจได้รบัอานสิงส์การย้ายฐานผลติจากประเทศจนีมายงัประเทศไทย 
และรัสเซีย – ยูเครน ที่ส่งผลให้ Supply chain ของภาคการเกษตรติดขัด 
ยืดเยื้อมาอย่างยาวนาน ส่งผลต่อเนื่องถึง Food Security ทั่วโลกนั้นอาจ
ท�าให้ไทยมีโอกาสในการส่งออกเพิ่มขึ้นอยู่บ้าง

    Key Action ในครึ่งปีหลัง และระยะต่อไปส�าหรับผู้ส่งออก

1. รัฐ เร่งกระบวนการจัดตั้งรัฐบาล เพื่อขับเคลื่อนแผนกิจกรรมการ 
ส่งออกในครึง่ปีหลงั รวมถงึการเจรจาการค้าเสร ี(FTA) ให้มคีวามต่อเนือ่ง เพือ่ 
ให้เศรษฐกิจโดยรวมของประเทศมีเสถียรภาพ และเร่งหาตลาดใหม่เพิ่มเติม

2. รฐัและเอกชน ต้องบรหิารจัดการลดผลกระทบต่อต้นทุนภาคการ
ผลิต อาทิ ค่าไฟฟ้า ค่าแรง อัตราดอกเบี้ย ซึ่งจะมีผลต่อการเจรจาทางการค้า
กับคู่ค้า โดยอาจเสียเปรียบคู่แข่งที่ส�าคัญ รวมถึงต้องเร่งการลงทุนเพื่อ
ปรบัปรงุกระบวนการของภาคการผลิตและกจิกรรมทีเ่ก่ียวเน่ืองเพ่ือรองรับ
มาตรการทางค้าใหม่ที่เกิดขึ้นอย่างต่อเนื่อง 

3. รฐัและเอกชน เร่งเสรมิสภาพคล่องทางการเงนิให้แก่ผูป้ระกอบการ
ในโซ่อุปทาน (Supply Chain Financing) โดยเฉพาะ SMEs

4. รฐัและเอกชน เร่งเพิม่ทกัษะและสมรรถนะของแรงงาน (Skilled 
Labor) ให้สอดคล้องกับความต้องการของตลาด 

5. เอกชน เร่งพัฒนาและปรับตัวโดยใช้เทคโนโลยีดิจิทัลเข้ามาช่วย
ในกระบวนการผลิตจนถึงส่งมอบสินค้า

6. รัฐและเอกชน เร่งแสวงหาช่องทางหรือรูปแบบการขนส่งสินค้า
ระหว่างประเทศในรปูแบบใหม่ๆ ทัง้น้ีลดต้นทนุภาคการขนส่ง และยกระดบั
กิจกรรมโลจิสติกส์ให้เกิดประสิทธิภาพสูงสุด เพื่อเพิ่มความสามารถการ
แข่งขัน 

อย่างไรกต็าม จากการท�างานร่วมกันของรฐัและเอกชนผ่านคณะท�างาน 
War Room สคต. และ กรอ. พาณิชย์นั้น ยังคงตั้งเป้าหมายการท�างานร่วม
กันที่ 1 ถึง 2% ขณะที่การคาดการณ์ส่งออกปี 2566 ของ สรท. ได้มีการปรับ
เป้าหมายให้สอดคล้องกันสถานการณ์ในปัจจุบันมากขึ้นในเดือนมิถุนายน 
ทีผ่่านมา ณ ระดบั -0.5% ถงึ 1% และหวังเป็นอย่างยิง่ว่าการส่งออกของไทย
จะสามารถขยายตัวต่อเนื่องได้ในปีนี้



7 

“EXPORT YOUR VALUE”THAI NATIONAL SHIPPERS’ COUNCIL

TNSC Newsletter (E-BOOK VERSION),  Issue  08/2023 :  สิงหาคม 2566

Problem Statement ที่โซลูชั่นนี้ของ Oleaตอบโจทย์คืออะไร
ปัจจัยที่ส�าคัญส�าหรับผู้ส่งออกในการขยายธุรกิจให้เจริญเติบโตได้ดี 

นอกจากความสามารถในการผลิตสินค้าขายสินค้าแล้ว ยังอยู่ที่การเข้าถึง
แหล่งเงินทุนที่เหมาะสม และการบริหารจัดการความเสี่ยงในการเก็บเงิน
ค่าสนิค้า ผู้ส่งออกโดยเฉพาะขนาดกลางและขนาดเลก็ยังต้องบรหิารจดัการ
เงินที่มีกับธนาคารที่อาจมีข้อจ�ากัด ให้ได้ประโยชน์สูงสุด ที่ผ่านมาวิธีการ
ทีจ่ะช่วยเพิม่สภาพคล่องโดยไม่ใช้วงเงนิกบัธนาคารจะจ�ากดัอยูท่ีก่ารขาย
รถตัว๋เอกสารส่งออกภายใต้ Letter of Credit เนือ่งจากธนาคารในประเทศ
ส่วนมากไม่รู้จักผู้ซื้อในต่างประเทศ จึงไม่สามารถรับซื้อลดเอกสาร หรือ
การส่งออกแบบ Open Account (T/T)  โซลูชั่นของ Olea จึงตอบโจทย์
ความต้องการที่มีช่องว่างตรงนี้อยู่

การเตรียมตัวก่อนท�ารายการมีอะไรบ้าง
ก่อนเริ่มท�ารายการ ผู้ส่งออกจะจัดเตรียมเอกสาร และข้อมูลต่างๆ 

ให้กับ Olea เช่น รายชื่อลูกค้า เงื่อนไขการช�าระเงิน ประวัติการค้าขายกับ
ผู้ซื้อที่ต้องการขายลด เอกสารการจัดตั้งบริษัท รายชื่อผู้มีอ�านาจกระท�า
การแทนบริษัท เป็นต้น Olea จะท�าการตรวจสอบ และแจ้งผู้ส่งออกมา 
ว่ารับซื้อได้หรือไม่ ที่วงเงินเท่าไหร่ ที่เงื่อนไขอย่างไร

Olea Global (“Olea”) และ TNSC
ได้ร่วมกันจัดสัมมนาเพื่อแนะน�าทางเลือกการเพิ่มสภาพคล่อง และป้องกันความเสี่ยงการเก็บเงิน

ส�าหรับผู้ส่งออกที่ขายสินค้าโดยใช้วิธีการช�าระเงินแบบ Open Account (T/T)
และให้เครดิตเทอมแก่ลูกค้า เมื่อวันที่ 26 กรกฎาคม 2566

ขั้นตอนของการติดต่อท�ารายการเป็นอย่างไร
ขั้นตอนการติดต่อท�ารายการกับ Olea เป็น online/electronic 

ทั้งหมด และถูกออกแบบมาให้ง่ายต่อผู้ส่งออกโดยสังเขปมีดังนี้
1. ผู้ส่งออก upload ส�าเนาเอกสารบน Olea platform
2. Olea โอนเงินประมาณ 80 ถึง 90% (ตามท่ีตกลงไว้ล่วงหน้า) 

ของ Invoice หักค่าดอกเบี้ยขายลดและค่าธรรมเนียม เข้าบัญชีของผู้ 
ส่งออกที่ก�าหนดไว้

3. เมื่อครบก�าหนดช�าระเงินตาม Invoice ผู้ซื้อโอนเงินให้ Olea 
4. Olea โอนเงินส่วนต่างที่เหลือจากเงินที่ให้ผู้ส่งออกไปแล้วเม่ือ 

วันที่ซื้อลด หักค่าใช้จ่ายอื่นๆ (ถ้ามี) ให้ผู้ส่งออก

ข้อดีของโซลูชั่นของ Olea มีอะไรบ้าง
1. ไม่ต้องใช้วงเงินกับธนาคาร สามารถเก็บวงเงินที่มีกับธนาคาร 

ไว้ใช้ส�าหรับท�าอย่างอื่นได้
2. ไม่ต้องรับความเสี่ยงที่ผู้ซื้อจะไม่ช�าระเงินเมื่อครบก�าหนด
3. โอกาสที่ Olea จะสามารถรับซื้อเอกสารส่งออกได้ โดยเฉพาะ 

ในประเทศ OECD มสูีง เนือ่งจาก Olea ไม่มข้ีอจ�ากดัเหมอืนธนาคาร Olea 
มีการติดต่อท�างานร่วมกับนักลงทุนมากกว่า 100 สถาบัน

4. ต้นทุนเงิน USD และ EUR ไม่สูงและไม่มีข้อจ�ากัด เนื่องจาก 
นักลงทุนอยู่ในประเทศที่มี liquidity ของ USD และ EUR สูง

ส�าหรับท่านที่สนใจ หรือมีค�าถาม อยากได้ข้อมูลเพ่ิมเติม 
สามารถscan QR เพื่อรับเอกสารรายละเอียดและลงทะเบียนความสนใจ 
หรือติดต่อ คุณพรรณแข นันทวิสัย (ที่ปรึกษาของ Olea) ได้ที่ parnkae.
nandavisai@olea.net หรือ Mr. Rahul Saxena, Managing Director 
- Origination ที่  rahul. 
saxena@olea.net และ
สามารถรับชมบันทึกการ
สัมมนาวันที่ 26 กรกฎาคม 
2566 ได้ที่ YouTube ของ 
TNSC ที่ link : https://
youtu.be/y9Vk_9KdT_0
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หลักสูตรฝึกอบรมเรียนผ่านระบบ Online (Zoom) มีใบประกาศนียบัตร
ของสภาผู้ส่งสินค้าทางเรือแห่งประเทศไทยปี 2566 (สิงหาคม-พฤศจิกายน)

สมาชิก

จ�านวน
(คน)

ค่าลงทะเบียน/ท่าน
(ราคารวม VAT)

บุคคลทั่วไป

 วัน/เวลา กิจกรรม วิทยากร/
   หน่วยงานร่วมจัดงาน

เดือนสิงหาคม

ท่านสามารถสอบถามเพิ่มเติมเกี่ยวกับรายละเอียดแต่ละกิจกรรม และค่าธรรมเนียมการเข้าร่วมกิจกรรม ได้ที่ ฝ่ายสมาชิกสัมพันธ์ สภาผู้ส่งสินค้าทางเรือแห่งประเทศไทย
โทรศัพท์ 02-6797555 ต่อ 501, 502, 777 (ติดต่อ คุณสิริพรรณ, คุณวัชรินทร์, คุณพรรษธร) หรือที่ e-mail: siripan@tnsc.com , watcharin@tnsc.com, pansatorn@tnsc.com 
หมายเหตุ : 1) รายละเอียดต่างๆ อาจเปลี่ยนแปลงได้ตามความเหมาะสม  2) แผนงานยังไม่รวมศึกษาดูงานและสัมมนาฟรีส�าหรับสมาชิกโดยจะแจ้งให้ทราบเป็นรายกิจกรรม

 พ. 30 ส.ค. อบรม “นักจัดซื้อมือใหม่ท�างานอย่างไรให้ได้แบบมือโปร” อาจารย์เชี่ยวชาญ รัตนามหัทธนะ 20 4,066 5,136
 09.00-16.00 น. ลงทะเบียนได้ที่ : https://bit.ly/oneday325 ประธานกรรมการสถาบันฝึกอบรมสัมมนา 
   บริษัท วันสเต็ป เทรนนิ่ง เซ็นเตอร์ จ�ากัด
   และนายกสมาคมคนแรกของสมาคม
   บริหารงานจัดซื้อ และซัพพลายเชน
   แห่งประเทศไทย

 เดือนกันยายน

 พ. 6 ก.ย. อบรม “เจาะลึกกฎว่าด้วยแหล่งก�าเนิดสินค้าและ อ.สมบูรณ์พงษ์ พุกกะเวส 20 3,210 4,280 
 09.00-16.00 น. การรับรองถิ่นก�าเนิดสินค้า (RoO) รุ่นที่ 2” อดีตผู้อ�านวยการส่วนกฎว่าด้วยถิ่นก�าเนิดสินค้า 
  ลงทะเบียนได้ที่ :  https://bit.ly/oneday326 ส�านักพิกัดอัตราศุลกากร กรมศุลกากร

 พฤ. 14 ก.ย. อบรม “Advanced Import-Export &  ดร.ศรีสลา ภวมัยกุล 20 3,210 4,280
 09.00-16.00 น. Customs Case Study รุ่นที่ 2” รองประธาน สภาผู้ส่งสินค้าทางเรือ 
  ลงทะเบียนได้ที่ :  https://bit.ly/oneday330  แห่งประเทศไทย
 จ. 18 ก.ย. อบรม “เลือกวิธีการช�าระเงิน และ INCOTERMS อาจารย์บุญเลิศ สุภาผา 20 3,210 4,280
 09.00-16.00 น. ที่เหมาะสมเพื่อลดความเสี่ยงในการท�าธุรกิจ ผู้เชี่ยวชาญด้านการค้าและ
  น�าเข้า-ส่งออก รุ่นที่ 2” การช�าระเงินระหว่างประเทศ
  ลงทะเบียนได้ที่ :  https://bit.ly/oneday331 

 เดือนตุลาคม

 ศ. 6 ต.ค. อบรม “รู้ทุกเรื่องเบื้องต้นกับขั้นตอนและ คุณศุทธิกานต์ กริชไกรวรรณ 20 3,210 4,280
 09.00-16.00 น. พิธีการศุลกากร รุ่นที่ 2” วิทยากรด้านการศุลกากร และ
  ลงทะเบียนได้ที่ :  https://bit.ly/oneday332 อดีตผู้อ�านวยการศูนย์บริการศุลกากร
   ส�านักบริหารกลาง กรมศุลกากร

 พฤ. 19 ต.ค. อบรม “เจาะประเด็นกฎหมายศุลกากร พิกัดอัตราอากร  อาจารย์วิชัย มากวัฒนสุข 20 3,210 4,280
 09.00-16.00 น. การใช้สิทธิ์โต้แย้งการประเมินอากร ความผิด ผู้เชี่ยวชาญด้านศุลกากร
  และการลงโทษทางศุลกากร รุ่นที่ 2”
  ลงทะเบียนได้ที่ :  https://bit.ly/oneday333 

 เดือนพฤศจิกายน

 พ. 8 พ.ย. อบรม “รู้ทันกลโกง จัดการความเสี่ยงจาก L/C อาจารย์บุญเลิศ สุภาผา 20 3,210 4,280
 09.00-16.00 น. ภายใต้ UCP600 รุ่นที่ 2” ผู้เชี่ยวชาญด้านการค้าและ
  ลงทะเบียนได้ที่ :  https://bit.ly/oneday334 การช�าระเงินระหว่างประเทศ

 พฤ. 9 พ.ย. อบรม “เรียนรู้ เจาะลึก ค้าชายแดน: ขั้นตอนและ ดร.ศรีสลา ภวมัยกุล 20 3,210 4,280
 09.00-16.00 น. พิธีการศุลกากรการขนส่งข้ามแดน รุ่นที่ 2/2566” รองประธานสภาผู้ส่งสินค้า
  (จัดอบรมในนาม TEDF)  ทางเรือแห่งประเทศไทย
  ลงทะเบียนได้ที่ :  https://bit.ly/oneday328 คุณทรงศักดิ์ เตชะธนะชัย
   Advisor, Three Trans International
   Express Co., Ltd.
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